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¿Por qué

 tu cliente

deberia

contratar 

tus servicios?
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¿Qué servicios vas a ofrecer?
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................

¿Cuál será tu diferencial respecto de la competencia?

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

¿Por qué tu cliente deberia contratarte?

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

¿Con qué tipo de clientes querés trabajar?

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

¿Cuál es la necesidad, problema o deseo de tu cliente ideal?

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

..............................................................................................................................

¿Qué clientes necesitan de tu servicio y dónde se encuentran? 
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................
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¿Cuál es el 

diferencial 

de tu servicio?
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¿Qué acciones comerciales estás realizando diariamente para
atraer a tu cliente ideal?

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

¿Estás trabajando con estrategiao estás tomando acciones
aisladas? ¿Cuál es el resultado que estás obteniendo?

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

¿Qué habilidades necesitás desarrollar para mejorar la atracción
y captación de potenciales clientes ?

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

..................................................................................................................................

¿Qué no está funcionando en tu gestión comercial? 

.........................................................................................................................................

.........................................................................................................................................

.........................................................................................................................................

¿Qué decisión o acción deberías tomar para mejorar tus ventas?
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................

¿Quién puede ayudarte a mejorar tus resultados?
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................
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¿Cuál es 

el valor 

de tu servicio?
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En el siguiente 
Audiotraining n° 3

trabajaremos acerca de
aumentar tu valor personal y

económico para vivir de tu
profesión

Asi que
¡Manos a la obra!

Porque tanto si crees que
puedes como si crees que no

puedes estás en lo cierto
Henry Ford

Seguinos en nuestras redes:

https://www.instagram.com/psicopymes/
https://www.facebook.com/psicopymes/?locale=es_LA
https://www.linkedin.com/in/licveronicaleo/
https://api.whatsapp.com/send/?phone=5491154987305&text&type=phone_number&app_absent=0
https://psicopymes.com.ar/

